
dal 1867

TRADIZIONE e  INNOVAZIONE



L’Istituto Tecnico Quintino Sella appartiene al Settore economico dell’istruzione secondaria
di secondo grado. Gli indirizzi di studio analizzano tutti i settori produttivi e
l’organizzazione aziendale su scala nazionale e internazionale.

BIENNIO  COMUNE anni
Attività ed insegnamenti generali I II

Italiano 4 4
Lingua inglese 3 3
Storia 2 2
Matematica 4 4
Diritto e economia 2 2
Scienze integrate (Sc. Terra, Biologia) 2 2
Scienze motorie 2 2
Religione cattolica 1 1
Attività ed insegnamenti di indirizzo I II
Scienze integrate (Fisica) 2
Scienze integrate (Chimica) 2
Geografia 3 3
Seconda lingua comunitaria 3 3
Informatica 2 2
Economia aziendale 2 2

Totale ore settimanali 32 32
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al termine di un percorso di cinque anni
composti da un biennio comune
e un triennio professionalizzante.

Nel primo biennio gli allievi studiano
2 lingue straniere comunitarie:
- 1^ lingua Inglese per tutti
- 2^ lingua Francese o Tedesco a scelta

Le LEZIONI si svolgono
dal LUNEDÌ al VENERDÌ. 

Il SABATO è LIBERO

L’apprendimento avviene tramite 
l’utilizzo di metodi induttivi, 
di metodologie partecipative, 
di una intensa e diffusa
didattica di laboratorio.
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Il corso di studi A.F.M. sviluppa una solida cultura generale e competenze 
professionalizzanti in ambito economico-aziendale ed economico-giuridico. 
In particolare, gli studenti sviluppano 
le competenze riguardanti:

 la gestione aziendale nel suo insieme 
e nelle aree funzionali 

 l’interpretazione dei risultati economici
 la normativa civilistica e fiscale
 gli strumenti di marketing
 i prodotti assicurativi/finanziari
 l’economia sociale e politica

TRIENNIO anni

Insegnamenti generali III IV V
Italiano 4 4 4
Lingua inglese 3 3 3
Storia 2 2 2
Matematica 3 3 3
Scienze motorie 2 2 2
Religione cattolica 1 1 1
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Al termine del primo biennio 
gli allievi possono scegliere 
tra le seguenti articolazioni:
 Amministrazione Finanza e Marketing
 Relazioni Internazionali per il Marketing
 Sistemi Informativi Aziendali

Gli insegnamenti generali (15 ore)
sono comuni a tutte le articolazioni.
Gli insegnamenti di indirizzo (17 ore)
sono di seguito specificati.

TRIENNIO A.F.M. anni

Insegnamenti di indirizzo III IV V
2^ lingua comunitaria 3 3 3
Informatica 2 2
Economia aziendale 6 7 8
Diritto 3 3 3
Economia politica 3 2 3

Amministrazione, Finanza e Marketing (A.F.M.)
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TRIENNIO R.I.M. anni

Insegnamenti di indirizzo III IV V
Seconda lingua comunitaria 3 3 3
Terza lingua comunitaria 3 3 3
Tecnologie della comunicazione 2 2
Economia aziendale e geopolitica 5 5 6
Diritto 2 2 2
Relazioni internazionali 2 2 3

L’articolazione R.I.M. introduce lo studio di una terza lingua assumendo una
curvatura diretta alla gestione delle relazioni commerciali internazionali riguardanti
differenti realtà geo-politiche o settoriali e assicura le competenze necessarie a
livello culturale, linguistico, tecnico.

Si impara a: 

 applicare i principi della programmazione e del controllo di gestione 
 utilizzare le lingue straniere (inglese, francese/tedesco e spagnolo) 
 conoscere i principi economici e giuridici nazionali, europei e internazionali 
 tenersi costantemente aggiornati sulle nuove norme 

Relazioni internazionali per il marketing (R.I.M.)
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TRIENNIO S.I.A. anni

Insegnamenti di indirizzo III IV V
Seconda lingua comunitaria 3
Informatica 4 5 5
Economia aziendale 4 7 7
Diritto 3 3 2
Economia politica 3 2 3

L’articolazione S.I.A. è la risposta moderna alla richiesta da parte delle piccole e
medie aziende del territorio di reperire esperti che favoriscano l’inserimento nel
mercato globale, in quanto in possesso di competenze relative alla gestione
informatica delle informazioni e alla comunicazione in rete.

Si impara a:

 padroneggiare la gestione degli uffici 
 usare software applicativo
 organizzare e amministrare reti interne 
 conoscere linguaggi e utilizzare strumenti di progettazione multimediale
 programmare e progettare in moderni linguaggi per il web
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Sistemi informativi aziendali (S.I.A.)



Oggi 
l’Istituto di Istruzione Superiore

SELLA AALTO LAGRANGE 
è laboratorio di costruzione 

del futuro 
in numerosi ambiti 

dell’istruzione tecnica e professionale

Nasce con la denominazione di Istituto Internazionale di
Educazione: allievi provenienti dalle Americhe, dall’Estremo
Oriente, dall’Egitto e dalla Svizzera studiano le materie di un
attuale Liceo e discipline economico-commerciali, corsi di
lingua e cultura arabo-musulmana e orientale.

Diventa il Regio Istituto Tecnico Commerciale Quintino Sella.
La sua evoluzione è parallela a quella della città, come
testimoniano gli studi e la pubblicazione periodica del
Quaderno «Una scuola, una città» che allievi ed insegnanti
curano lavorando in un Archivio d’Istituto che è diventato vero
laboratorio di ricerca storica.

Si fonde con l’Istituto Tecnico Commerciale Statale Luigi
Einaudi, una scuola di più recente istituzione, ma di altrettanto
serio impegno nel campo formativo, la cui fondazione era stata
caldeggiata da Vittorio Valletta.

Si unisce all’Istituto Tecnico per Geometri Alvar Aalto,
autonomo dal 1988 e operante dal 1999 nella sede che fu
dell’ITC Einaudi.

L’introduzione dell’Autonomia impone una tappa innovativa a
cui il Quintino Sella risponde con la propria progettualità
didattico-educativa, avviando la sperimentazione del Liceo
Economico Aziendale Brocca.

Si unisce all’Istituto scolastico Joseph-Louis Lagrange, dal
1860 antesignano della formazione professionale per il
commercio e per i servizi sociali.

Diventa Regia Scuola Maschile di Commercio, sotto la direzione
di Vittorio Valletta fino al 1910, futuro Presidente della FIAT.
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I moduli didattici sono tenuti
da esperti aziendali e si integrano con:
• Formazione di base sulla sicurezza negli ambienti di vita e di lavoro
• Stage presso Studi commercialisti, Enti pubblici economici, C.A.F.
• Visite aziendali
• Project working con Istituti di credito
• Laboratori di impresa simulata
• Corporate Storytelling
• Business games
• Model United Nations
• Attività di orientamento post diploma
• Stage linguistici europei
• Certificazioni informatiche

P.C.T.O. = percorsi 
per le competenze trasversali 
e per l’orientamento
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Didattica digitale integrata
Tutti gli ambienti scolastici sono dotati di attrezzature 
multimediali e dispositivi didattici connessi in rete,
acquistati grazie ai «Fondi Strutturali Europei» 
e al «Piano Nazionale di Ripresa e Resilienza».

La Scuola è test center Aica 
per la patente europea del computer

I Docenti di lingua straniera 
preparano gli allievi alle 
Certificazioni linguistiche
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RI Il Diploma consente l’accesso a tutte le Università o Scuole post-diploma, le più affini sono:

• Corsi di Laurea in Economia
• Corsi di Laurea in Giurisprudenza
• Corsi di Laurea in Scienze Politiche
• Politecnico, sezione gestionale ed amministrativa
• Scuola di Amministrazione Aziendale
• Istituti Tecnici Superiori
• Corsi professionali post-diploma

Per diventare Dottore commercialista (Sezione A dell’Albo professionale) occorre conseguire
la laurea specialistica o la laurea magistrale in Scienze dell'economia o in Scienze economico
aziendali, svolgere un periodo di praticantato di almeno 18 mesi (di cui almeno 12 post-
laurea) presso uno studio commercialista o un professionista già abilitato, superare l’Esame di
Stato per l’abilitazione alla professione.

Per diventare Esperto contabile (Sezione B dello stesso Albo professionale) occorre conseguire
la laurea triennale nella classe delle lauree in Scienze dell’economia e della gestione aziendale
o nella classe delle lauree in Scienze economiche, svolgere un periodo di praticantato di
almeno 18 mesi (di cui almeno 12 post-laurea), superare l'Esame di Stato per l'abilitazione
alla professione.

Aree disciplinari universitarie scelte 
dai Diplomati dell’ITE Sella

(fonte: Eduscopio 2022)

L’esercizio della Libera Professione

Gli studi post-Diploma



 Controller (copilota del business con funzioni di supporto dell'Amministratore Delegato)
 Treasure che gestisce i rapporti con le banche e propone soluzioni finanziarie
 Tecnico Commerciale che cura le strategie di sviluppo dei mercati in termini di comunicazioni 

ed immagine del prodotto
 Addetto al Customer Service, Assistente di Marketing, Operatore di Teleselling, Operatore 

Telemarketing
 Analista dei Costi, Analista di Bilancio, Revisore Aziendale
 Tributarista
 Tecnico del Sistema Qualità
 Tecnico di Programmazione della Produzione
 Tecnico Acquisti e Approvvigionamenti

 Tecnico degli Scambi con l'estero
 Assistente di marketing nei rapporti con l'estero 
 Treasure che gestisce i rapporti con le banche e propone soluzioni finanziarie anche in lingue 

straniere
 Tecnico Commerciale che cura le strategie di sviluppo dei mercati in termini di comunicazioni 

ed immagine del prodotto anche in lingue straniere

 Web Administrator (amministratore di sistema)
 Web Designer (creatore di siti web)
 Web Engineer e System Engineer (progettista di sistemi e infrastrutture IT)

Il Diplomato in A.F.M. può svolgere le seguenti professioni:

Il Diplomato in R.I.M. si specializza in particolare in:

Il Diplomato in S.I.A. si specializza in particolare in:
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Tracciare 

mete 

comuni e 

percorsi 

diversi

Stare 

"bene" 

a Scuola

Stimolare il 

«bisogno di 

imparare»

Offrire e 

chiedere il 

«massimo»

Valorizzare 

il ruolo 

della 

famiglia

Curare le 

relazioni

Valorizzare 

ogni 

talento
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Scuola, Comunità educante 
attenta a…

(dal P.T.O.F. 2022-2025)



Ciascun giovane è il protagonista del proprio apprendimento, qualsiasi siano le sue
capacità, le sue potenzialità e i suoi limiti.
L’Istituto Sella è organizzato in modo da offrire una pluralità di risposte attente ai 
bisogni di ciascuno, attraverso percorsi individualizzati e/o personalizzati. 

Per uno spazio di riflessione, di aiuto e di confronto sono a disposizione degli
studenti e dei docenti:
 lo Sportello psicologico
 lo Sportello di counseling
 lo Sportello BES

(anche per le famiglie)

La cooperazione tra Scuola e Famiglia, basata su un rapporto sereno e costruttivo
è importante per la crescita dei nostri studenti e per renderli cittadini competenti.

I colloqui con le Famiglie sono frequenti e organizzati su appuntamento con i Docenti 
in modo flessibile, in presenza o online.

Per le giovani promesse delle arti
(musica, danza, teatro) e per gli
atleti di alto livello agonistico
(calcio, judo, ciclismo, pallavolo,
rugby, basket, …) si progetta un
percorso di studi che permetta loro
di conciliare impegno scolastico e
impegno agonistico.
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Via Cernaia

Caserma

ITE SELLA
Prenotazioni 
 www.sellaaaltolagrange.edu.it
 orientamento.sella@fadsal.org

OPEN DAYS
 presentazione dell’offerta formativa
 incontro con i Docenti orientatori 

e con Professionisti del settore 
 laboratori 
 visita della scuola

L’opuscolo è editato con il carattere tipografico 
installato in tutti i dispositivi della Scuola, 
utile per abbattere le barriere di lettura 
e incrementare le occasioni di inclusività

Sede associata 
dell’I.I.S. SELLA AALTO LAGRANGE

Via Montecuccoli, 12 - Torino
tel. 011.54.24.70

zona Centro / Porta Susa
codice TOTD03701C

SISTEMA di GESTIONE 
QUALITÀ CERTIFICATO
UNI EN ISO 9001:2015

COLLOQUI INDIVIDUALI 
 Sportello di counseling
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